
证券代码：000910                                 证券简称：大亚圣象
大亚圣象家居股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                         编号：2018-01
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	申万宏源证券 范张翔、杜洋，长信基金 陆旸，国联安基金 王紫艳，海通证券 胡幸，南方基金 龙一鸣，招商证券 徐叶，
前海开源基金 刘宏，摩根士丹利华鑫基金 沈菁，济海投资 
李付玲，海富通基金 郭湛，泰康资产 刘玲弟，财通证券 马万昱，德邦证券 吴春来，国元证券 张晋，兴业基金 张诗悦，西部证券 郭亦骏，百川投资 张嘉玟，长安基金 肖洁 等

	时间
	2018年3月12日

	地点
	上海中央大厦12楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司副总裁、董事会秘书：吴谷华
圣象集团大客户部总经理：韩海峰

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司2017年度经营情况简介

2017年度，公司营业收入70.48亿元，同比增加7.91%；归属于母公司所有者净利润6.59亿元，同比增加21.82%，公司全年业务发展稳定，经营情况良好；

全年销售木地板4,496万平方米，同比增长6.87%；销售人造板144万立方米，同比增长4.35%；木地板业务毛利率41.24%，同比上升1.56%，人造板业务毛利率21.28%，同比下降0.75%。
2、圣象地板大客户业务经营情况简介
2017年度，圣象集团坚持开拓工程类客户（大型房地产公司精装修业务），合作客户包括万科、保利地产、中海地产等在内近60家地产商，主要销售强化地板、多层实木复合地板，同时带动大亚密度板销量（强化地板基材），充分发挥产业链协同效应。全年地板工程类业务销量860万平米，同比增长40%。
3、2018年圣象地板大客户业务经营计划？
2018年，圣象地板大客户业务计划销售1,150万平方米左右，战略合作客户总数达到70家，继续深化与万科、保利、中海的合作，加大与碧桂园、恒大的合作力度，继续提高实木复合地板在销售量中的比例，将渠道向三、四、五线城市开拓。
4、今年大亚密度板是否存在涨价趋势？

房地产精装修业务集中度和规模提升带来对强化地板基材、门板基材需求的提升，由此带来密度板行业市场需求的增加，叠加国家环保核查因素，今年大亚密度板销售价格已经有100元/立方米的涨幅，目前密度板销售情况良好。

5、公司2017年度少数股东损益7,825万元，同比去年增长较多，是何原因？

公司2017年度少数股东损益7,825万元，其中，圣象集团下属公司有少数股东损益5,139万元，大亚人造板集团下属公司有少数股东损益2,686万元，大亚人造板和圣象地板经营情况良好，因此少数股东损益同比去年有较大增长。
6、今年圣象地板是否存在涨价趋势？
今年圣象地板有适度上调销售价格，主要考虑同行业产品涨价、产品成本提升、维护产品品牌地位等诸多因素，预计涨价会对公司业绩带来一定的积极影响。

7、圣象地板品类拓展今年有何打算？

圣象集团在强化、多层实木、三层实木的产品基础上，去年底成立商用地板事业部，开拓商用地材市场（PVC、WPC地板为主）；今年会通过大客户部渠道优势，逐步进入商用地材生产、销售领域，计划销售100万平方米以上，逐步形成新的业务增长点。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年3月12日


